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Poradnik jak przygotowa¢é¢ sie do eksportu wolowiny na
rynki trzecie?

Na 2 min wszystkich dzialajacych przedsi¢biorstw w Polsce jedynie 17 tys.
z nich eksportuje. W tej grupie sa nieliczni polscy producenci wolowiny,
ktorzy sprzedaja glownie do krajow Unii Europejskiej oraz Wielkiej
Brytanii. Jeszcze wieksza rzadkoscia jest eksport na rynki trzecie, ktore
uwazane sg za bardzo trudne. Tymczasem diabel nie jest taki straszny.

Jak wynika z ,,Analizy polskiego eksportu rolno-spozywczego w 2021 r. w podziale na glowne
grupy towarowe”, przygotowanej przez Krajowy Osrodek Wsparcia Rolnictwa (KOWR)
w 2021 roku z Polski wyeksportowano 372 tys. ton migsa wotowego, o 2% mniej niz przed
rokiem, gtownie do krajow UE-27, co stanowi az 85% w calym eksporcie tego migsa.
Przychody uzyskane z eksportu tego asortymentu wzrosty o 14%, do 1,6 mld euro.

Unijnymi odbiorcami migsa wotowego z Polski byly m.in.: Wiochy (74 tys. ton — 20%),
Niemcy (69 tys. ton — 19%), Niderlandy (33 tys. ton — 9%), Hiszpania i Francja (po 24 tys. ton
— po 6%), a spoza UE — gtownie Wielka Brytania (19 tys. ton — 5%), Izrael (13 tys. ton — 3%)
i Japonia (9 tys. ton — 3%).

Powszechnie uwaza si¢, ze eksport do krajow Unii Europejskiej (UE) jest latwiejszy
I bezpieczniejszy. W ostatnim przypadku chodzi o to, ze maja zastosowanie te same zasady
i standardy co do jakosci, produkcji, dobrostanu zwierzat, kontroli, ktérych zroédtem sg
rozporzadzenia i dyrektywy unijne. Tymczasem na zagranicznym rynku, poza UE, jest wiele
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probleméw i niecbezpieczenstw oraz cata paleta pozaprawnych dziatan. Mimo tego wiele firm
probuje swych sit i odnoszg sukces.

Od czego zaczac?

Wybierajac jako swoj cel eksportowy kraj pozaunijny, trzeba pamigtac, by przed wejsciem na
niego, nawet tylko jednorazowym z okazji targéw lub wystawy, zadbaé o swoje prawne
interesy. W przeciwnym razie, istnieje wysokie
prawdopodobienstwo naruszenia przez osoby trzecie
waszych interesow W postaci np. kradziezy wilasno$ci

‘ intelektualnej nalezacej do waszego przedsigebiorstwa.
“ 1“) Z takag nieuczciwg praktyka mozna si¢ spotka¢ w Krajach

l) ()‘ J‘\ !) Ameryki Potudniowej, w Azji czy w Afryce.

Nalezy podkresli¢, ze cztonkostwo w Unii Europejskiej
zapewnia nie tylko dostep do wielkiego rynku, ale
przedsigbiorstwa korzystaja ze stabilnoSci prawa
wspolnotowego, ktore jednoczesnie chroni ich interesy
na tych samych zasadach, co pozostatych uczestnikow rynku. Takiego przywileju cze¢sto nie
ma na odleglych rynkach trzecich.

Wiele przedsigbiorstw z faktu, ze w Unii nie doswiadczylo kradziezy wtasnej marki firmy,
nazwy, cech produktu, to nie widzi potrzeby ich ochrony poprzez rejestracj¢ w odpowiednim
urzedzie. Co gorsze, nie brakuje firm a dokladniej ich wilascicieli 1 0s6b zarzadzajacych
przedsigbiorstwami, ktorzy nie widza wartosci ekonomicznej w nazwie firmy lub cechach
swego produktu albo hasta reklamowego, uwazajac niestety mylnie, ze produkcja migsa nie jest
tak atrakcyjna jak produkcja telefonow komorkowych lub wod perfumowanych, by byta celem
bezprawnych dziatan. Nic bardziej mylnego, a dowodow jest az nadto.

Jesli nie chcemy doswiadczy¢ kradziezy nasze] wiasnosci intelektualnej, to jeszcze przed
wyjazdem na jakiekolwiek targi, wystawe czy na spotkanie z potencjalnym partnerem
poznanym przy innej okazji biznesowej, nalezy zabezpieczy¢ nasze dobra niematerialne.

OCHRONA WELASNOSCI INTELEKTUALNEJ NA RYNKACH POZAUNIJNYCH

Narzedzia Komisji Europejskiej

http://www.iprhelpdesk.eu/
https://www.ipr-hub.eu/
https://www.southeastasia-iprhelpdesk.eu/
http://www.latinamerica-ipr-helpdesk.eu/

Link do wiedzy o §wiatowym systemie ochrony WI

https://www.wipo.int/sme/en/
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W zwigzku z tym, ze Polska jest cztonkiem Unii Europejskiej, to polskie przedsigbiorstwa
(cho¢ najwigksze wsparcie jest szczegdlnie dla matych i $rednich), bez wzgledu na branze,
moga skorzysta¢ z narzedzi wsparcia, jakie przygotowata Komisja Europejska. Powyzej
w tabeli wskazane s adresy stron internetowych, gdzie kazdy polski producent wotowiny,
zainteresowany eksportem na rynki trzecie, bedzie mogt sie dowiedzieé¢, jak ochroni¢ na
konkretnym rynku swoja marke, nazwe oraz produkt.

Zaleta czterech powyzszych unijnych platform wiedzy o ochronie WI jest to, ze juz za
posrednictwem internetu mozna Szybko ustali¢, nie tylko katalog praw i obowigzkow, ale
réwniez skonsultowaé si¢ z ekspertem z tej dziedziny, ktory wyjasni nam wiele spraw
dotyczacych ochrony naszych praw (np. rejestracji znaku graficznego, nazwy) w Indiach,
Nigerii czy w Meksyku, w tym przekaze wiedzg, ile kosztuje naprawdg rejestracja w danym
kraju (przyktadowo w Chinach to wydatek 500 dolarow, a okres ochrony 10 lat).

Przygotowanie ekspansji

Przygotowanie wej$cia naszego na nowy rynek wymaga pozyskania szerokiej i zarazem
szczegdlowej wiedzy z wielu obszarow, a taki zakres wiedzy do ustalenia rodzi szereg obaw
u przedsiebiorcow.

W zwigzku z tym Komisja Europejska, przygotowala specjalne narzedzie 0 nazwie
Access2Markets. Jest to platforma internetowa, ktéra wszystkim przedsigbiorcom, w tym
producentom wotowiny, pozwoli samodzielnie przygotowa¢ si¢ do zagranicznej sprzedazy
produktéw na kilkudziesigeciu rynkach na $wiecie.

Access2Markets

Strona giowna Towary v Uslugi v Inwestowanie v Rynki v Narzedzia v Kontakt Moj asystent handlowy

Eksport z UE, import do UE . =
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Nazwa produktu lub kod HS Kraj pochodzenia Kraj przeznaczenia

Nazwa produktu lub kod HS ‘
Nazwa produktu lub kod HS l ‘ Snal @Dogérv

Access2Markets to wyjatkowe narzedzie. Umozliwia ono uzyskanie informacji (takie jak:
taryty celne, podatki, procedury, formalnosci 1 wymogi, reguly pochodzenia, S$rodki
wywozowe, statystyki, bariery handlowe itp.) potrzebnych do prowadzenia handlu z panstwami
trzecimi. Uni¢ Europejska z wieloma krajami wigzg umowy handlowe, ktore czesto zawierajg
tzw. zapisy o kontyngentach na wolowing. Praktyka pokazuje, ze unijni przedsigbiorcy, w tym
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rzecz jasna polscy, nie potrafia uzywac ich dla wlasnych celow, bigdnie sadzac, ze to jest
rozwigzanie jedynie dla najwigkszych graczy rynkowych. Zycie pokazuje zupelnie co$
odwrotnego. Na stronie Access2Markets znajduja si¢ informacje jak korzysta¢ z kontyngentow.

Cho¢ import nie jest korzystng dziatalno$cig dla interesow krajowych firm, to czasem jest
konieczny. Na platformie Access2Markets rowniez s informacje jak przeprowadzi¢ skuteczny
import.

Access2Markets - PLATFORMA EKSPORTOWA UE

https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/pl/content

W praktyce w zakresie zaplanowania ekspansji eksportowej mozna wiele rzeczy wykonac
z poziomu sit whasnych przedsigbiorstwa, co znacznie obniza koszty wejscia. Bardzo dobrym
narzedziem, dajacym kompendium wiedzy, z uwzglednieniem rynkow poza Unig Europejska,
jest publikacja ,,Marketing eksportowy — poradnik dla matych i srednich przedsigbiorcow”,
przygotowana przez Polska Agencje Rozwoju Przedsigbiorczosci (PARP). Jest to zbior wiedzy,
porad, ktore pozwolg zweryfikowac swoj potencjal eksportowy i ewentualnie skorygowac lub
wyeliminowac¢ stabe strony w zakresie handlu zagranicznego.

WIEDZA O EKSPORCIE

Marketing eksportowy dla przedsi¢biorstw

https://www.parp.gov.pl/storage/publications/pdf/21853.pdf

Wiedza o eksporcie i rynkach
https://www.paih.gov.pl/abc_eksportu
Platforma Trade.gov.pl

https://www.trade.gov.pl/

Wiedze o poszczegbdlnych rynkach, takze rolno-spozywczych, zdobgdziemy wchodzac na
witryne internetowa Polskiej Agencji Inwestycji 1 Handlu (PAIH). Agencja dysponuje
narzedziami analitycznymi oraz opracowaniami o poszczegélnych branzach. Poza tym PAIH
posiada sie¢ przedstawicielstw na $wiecie i sg to zagraniczne biura handlowe (ZBH).
Zatrudnione w nich osoby posiadajg wiedze o organizacji rynku i branzach w kraju, w ktorym
stacjonujg (link powyzej w ramce).

W przysztoSci swoje placowki zagraniczne planuje otworzy¢ rowniez Krajowy Os$rodek

Wsparcia Rolnictwa (KOWR). Minister rolnictwa i rozwoju wsi przygotowat zmiany w statucie
tej agencji w zakresie poszerzenia obowigzkéw promocyjno-informacyjnych, dajac agencji
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mozliwo$¢ powotania do zycia pieciu biur zagranicznych (BH) w takich krajach jak: USA,
Chiny, Wietnam, Arabia Saudyjska, Nigeria. Do zadan BH bedzie nalezato wspieranie, na
rynkach tych krajow, polskich przedsigbiorstw rolnych 1 przetwoérstwa rolno-spozywczego,
w tym rzecz jasna przetwoOrstwa migsnego.

Poglebiona wiedza o poszczegélnych rynkach znajduje si¢ na réwniez na platformie
Trade.gov.pl. Obecnie jest jej nowa, ulepszona wersja. Nalezy podkresli¢, ze powstata ona przy
wspotudziale m.in. branzowych organizacji rolnych oraz przetworstwa rolno-spozywczego,
W tym organizacji migsnych. Zostala ona dostosowana do zmienionych warunkéw handlu
1 biznesu miedzynarodowego. Oferuje ona m.in. wyszukiwarki wbudowane w poszczegdlne
dziaty, ktore pozwalajg na szybkie znalezienie interesujacych nas informacji. Mozna wiec
wyszukiwaé poprzez kraj, branze lub cztery cyfry kodu CN. Na Trade.gov.pl dostepny jest
rowniez poradnik ,.Jak rozpoczqc i rozwing¢ eksport?” (dziat Przewodnik eksportera).

Branzowa wiedza o rynkach

Kopalniag wiedzy o mozliwosciach eksportowych na dany rynek jest strona internetowa
Glownego Inspektoratu Weterynarii. W zaktadce Handel import eksport jest dziat Wymagania
i swiadectwa poszczegolnych panstw trzecich oraz listy specyficzne. W tym miejscu znajduje
si¢ wykaz 94 panstw na $wiecie z wiedzg o zasadach eksportu migsa i produktow miesnych.

ZASOBY GLOWNEGO INSPEKTORATU WETERYNARII

https://www.wetgiw.gov.pl/handel-eksport-import/zywnosc-pochodzenia-zwierzecego-wywoz

Innym zrodtem wiedzy sg narodowe izby handlowe dziatajace w Polsce.
Foto: Photogenica | zrzut ekranu — internet.

Jacek Strzelecki,
ekspert ds. rynku rolnego oraz rolno-spozywczego
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